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Misión Comercial Directa: 

ARGELIA 

Del 14 al 19 de Junio de 2014

CONVOCATORIA
El IGAPE y la Cámara de Comercio de Santiago de Compostela convocan una MISION COMERCIAL A ARGELIA
· ORGANIZA: Cámara de Comercio, Industria y Navegación de Santiago de Compostela e IGAPE 
· COLABORAN: Cámaras de Comercio de Galicia (Plan Foexga 2014).
· COFINANCIA:  IGAPE/ FEDER     
· SECTORES: Plurisectorial
LA COFINANCIACIÓN DE ESTA ACTIVIDAD SE REALIZA CON FONDOS FEDER (80%) , en cumplimiento del Reglamento (CE) 1828/2006 de la Comisión de 8 de diciembre de 2006 y en su articulo 1, apartados 1 y 2 del Reglamento (CE) 846/2009 de la Comisión del 1 de septiembre de 2009.
1. PLAN DE VIAJE Y COSTE
Plan de viaje previsto: (podrá variar por necesidades de agenda)
14 JUNIO  SANTIAGO/ MADRID          06:45 08:00                      

14 JUNIO  MADRID/ ARGEL                11:40 12:15  

17 JUNIO  ARGEL/ ORÁN                   09:40 10:50       

19 JUNIO  ORÁN/ MADRID                 15:40 18:15                      

19 JUNIO  MADRID/ SANTIAGO         22:15 23:25                       

El coste varía en función de si requiere que le organicemos la agenda de entrevistas o prefiere elaborarla personalmente:

· COSTE SIN AGENDA DE ENTREVISTAS (ESTIMACIÓN) -  1.411 € 
· COSTE CON AGENDA DE ENTREVISTAS (ESTIMACIÓN) – 1.834,50 €
· CUOTA DE INSCRIPCION: ( se aplica a mayores al coste) 
· 250 € + IVA ( los socios de las Cámaras de Galicia tendrán una bonificación del 60% de esta cuota, es decir, que pagarían 100 € + IVA) 

· EL COSTE INCLUYE:
· Viaje de avión ida/vuelta – 1 persona por empresa
· 3 noches de hotel con desayuno en Argel (Hotel El Djazair) y 2 noches en Orán (Hotel Royal)
· Traslados aeropuerto-hotel-aeropuerto.

· Elaboración de la agenda para aquellas empresas que lo soliciten.

2. CONDICIONES DE PARTICIPACIÓN 
REQUISITO OBLIGATORIO 

-La empresa deberá disponer de un diagnóstico positivo del potencial de internacionalización de la empresa realizado a través de programas del Igape. 
Si no dispone de este diagnostico, solicítelo al IGAPE en el mismo momento que envíe la ficha de inscripción para esta acción. 

http://www.igape.es/es/sair-ao-mercado-exterior/asesoramento/iniciacion-en-mercados-internacionais/item/89-diagnostico-do-potencial-de-internacionalizacion
-De no tener informe positivo del potencial de internacionalización, la empresa no tendrá derecho a la subvención.

CRITERIOS DE SELECCIÓN:
A efectos de dar oportunidades a nuevas empresas y maximizar los resultados positivos de estas actuaciones, se primará: 

•
Adecuación de la empresa y sus productos/servicios al mercado objeto de la acción.

•
Primeras participaciones en Foexga.

•
Primeras participaciones en Foexga a un país distinto al de anteriores participaciones.

•
Ser pyme.

•
Participantes de anteriores acciones Foexga al mismo país -en los 3 ejercicios anteriores al de esta convocatoria- que hubiesen tenido resultado positivo de iniciación en dicho mercado.

•
Participantes de anteriores acciones Foexga a otros países -en los 3 ejercicios anteriores al de esta convocatoria- que hubiesen tenido resultado positivo de iniciación en dichos mercados.

•
Orden de recepción de solicitudes con justificante de pago.
3. GASTOS SUBVENCIONABLES Y TRAMITACIÓN DE LA SUBVENCIÓN 
GASTOS SUBVENCIONABLES:

· Viaje (avión, tren o autobús, en clase turista) a los  país/es de destino (o del país de destino a Galicia, y viajes  internos –a justificar con la agenda de la  acción y durante las fechas de la misma en el país/países objeto de la  acción) , hotel (en régimen  de alojamiento y desayuno el número de noches  correspondientes a  la duración de la acción) seguro de viaje y visado de una persoa por empresa. Subvención máxima: 120 €/noche en España e 180 €/noche en el extranjero incluyendo impuestos). 

· Traslado en autobús o minibús en grupo a las  reuniones  o visitas comunes de trabajo o institucionales. 
· Límite máximo de subvención por los conceptos anteriores y por cada empresa/prescriptor participante: 2.000 € para acciones fuera de Europa. 

· Asistencia externa en destino para la realización de  las agendas y  organización de la  acción.

Una vez finalizada la acción, La Cámara de Comercio de Santiago de Compostela    tramitará ante el IGAPE, una subvención del 90% del coste de participación de cada empresa.
 El límite del gasto subvencionable por empresa será de 3.000 € siendo de aplicación los límites que figuran en el Convenio  Foexga 2014 Igape-Cámaras de Comercio de Galicia (ver Anexo I-pto 8. Condiciones de Participación).

 De dicha cuantía la Cámara organizadora detraerá, conforme al Convenio Foexga 2014, el importe correspondiente a los gastos de gestión y organización incurridos por la Cámara. Dicho importe podrá variar en función del tipo de acción y número de empresas participantes. 
 Se estima que la subvención neta (subvención de Igape menos gastos de gestión y organización) recibida por parte de la empresa en esta acción será como mínimo de 49 % de los gastos subvencionables.     
Para la tramitación de la subvención la empresa participante debe enviar en el plazo de 10 días desde la finalización de la acción, la Encuesta y el Informe de resultados que le serán requeridos por la Cámara de Comercio. 
4. FECHA LIMITE DE INSCRIPCION 
El total de plazas es de 10 empresas (8 máximo con agenda). Se requiere un mínimo de 7 empresas.  Criterios de selección indicados en el punto 2.
Fecha límite de inscripción:  30 de Abril de 2014 a las 13:00
5. FORMALIZACIÓN DE INSCRIPCIONES
:
Para formalizar su inscripción en la misión, deberá enviarnos la siguiente documentación:

· FICHA DE INSCRIPCIÓN debidamente cumplimentada y sellada.

· COPIA DE LA TRANSFERENCIA BANCARIA POR EL IMPORTE DE LA OPCION ELEGIDA
NÚMERO DE CUENTA: ES37 2080 0300 8030 4011 3939
         
Importe a pagar: 
NO SOCIOS:

- Coste acción con elaboración de la agenda por la empresa:  1.411 € + 302,50 € cuota de inscripción = 1.713,50 €
- Coste acción con elaboración de la agenda por parte de la Cámara  : 1.834,50 € + 302,50 € cuota de inscripción 2.137  €
SOCIOS:

Los socios de las Cámaras de Galicia tienen una reducción de un 60% en la cuota de    inscripción. Los importes a abonar por los socios son por lo tanto: 

- Coste acción con elaboración de la agenda por la empresa:  1.411 € + 121 € cuota de inscripción = 1.532 €
- Coste acción con elaboración de la agenda por parte de la Cámara  : 1.834,50 € + 121 € cuota de inscripción = 1.955,50 €
· ANEXO II y ANEXO III  (formularios requeridos por el IGAPE. Se adjuntan modelos)

6. PENALIZACIÓN POR BAJA VOLUNTARIA DE LA EMPRESA
1. Baja producida con 40 días o más de antelación a la realización de la acción - Penalización consistente en el abono por parte de la empresa de los gastos incurridos hasta el momento.

2. Baja producida con 39 a 30 días de antelación a la realización de la acción – Penalización consistente en el pago por la empresa del 50% del coste establecido para participar.

3. Baja producida entre el comienzo de la misión y  29 días anteriores  a la acción – Pago por la empresa del 100% del coste establecido para participar.

Si los gastos reales ocasionados superan dichos porcentajes, se les repercutirá a mayores.

-La cuota de inscripción (100 o 250 euros +iva) no se devolverá en ningún caso.

Misión Comercial Directa: 

ARGELIA 

Del 14 al 19 de Junio de 2014

FICHA DE INSCRIPCIÓN/ 
fecha limite: 30 de ABRIL de 2014 a las 13:00
ATENCIÓN

La presente ficha deberá ser obligatoriamente cumplimentada a máquina o por ordenador con todos los campos cubiertos y los datos correctos. En caso contrario, la ficha podría rechazarse y no se consideraría por tanto a la empresa  inscrita.

Envío: principalmente por e-mail (lcomercioexterior@camaracompostela.com) escaneada con la firma y el sello de la empresa incluidos. Asimismo se puede enviar por fax al 981 590322.
1. DATOS DE LA EMPRESA
Empresa (Razón social): .................................................................................C.I.F: .....................

Domicilio social..........................................................................................Población:.....................

C.P..............................Teléfono:......................................Fax:..............................................

Página web:........................................................ E-mail:................................................................

Sector de actividad de la empresa:.................................................................................................

........................................................................................................................................................

    Es fabricante
       
             Es distribuidor / mayorista        
    Otros       ..............................

Nº de empleados (2013):.....................

Facturación en 2013:.............................

Porcentaje de exportación sobre facturación en 2013:..............

Mercados principales de exportación:.............................................................................................

.........................................................................................................................................................
Persona que participará en la misión:.............................................................................................

Cargo en la empresa:..............................................................................................

E-mail profesional:........................................Teléfono móvil profesional........................

¿ES EMPRESA PYME?......................

¿DISPONE DEL DIAGNOSTICO POSITIVO DE INTERNACIONALIZACION DEL IGAPE? Si no dispone de diagnostico Igape solicítelo en: http://www.igape.es/es/sair-ao-mercado-exterior/asesoramento/iniciacion-en-mercados-internacionais/item/89-diagnostico-do-potencial-de-internacionalizacion
¿ESTÁ ASOCIADA A ALGUNA CÁMARA DE GALICIA? En caso de respuesta afirmativa, ¿a cuál?
AEROPUERTO GALLEGO DE SALIDA* ………………….
*El aeropuerto se podrá elegir siempre y cuando lo permitan las condiciones establecidas para grupos por las compañías y las agencias de viaje.
OPCIÓN DE VIAJE ELEGIDA:

- Argel y Orán con agenda  
- Argel y Orán sin agenda

- Otras opciones (especificar; se cotizarán individualmente. Por ejemplo, sólo Argel, o desplazamientos a otras ciudades):…………………..
2. DATOS DE LOS PRODUCTOS A PROMOCIONAR

Principales productos a ofertar:

(si es necesario envíe la información en documento aparte)

....................................................................................................................

....................................................................................................................

....................................................................................................................

....................................................................................................................

....................................................................................................................

3. ELABORACION DE AGENDA COMERCIAL 

· Marque con una X :

-Agenda preparada por Ud  (   )  

-Solicita agenda preparada por la Cámara de Comercio (  )

En caso de que sí la necesitase, indique el perfil del contacto con el que le gustaría entrevistarse (importador, agente comercial, distribuidor, etc.).
4. FIRMA Y SELLO DE LA EMPRESA
No se considerará aceptada ninguna ficha que no venga firmada y sellada

Con la firma de la presente ficha, la empresa es conocedora y acepta las condiciones de    participación reflejadas en  los  Anexos I, II y III.

Fecha, firma y sello de la empresa

ANEXO II: ENCUESTA FOEXGA 
1. ¿Participó anteriormente en acciones Foexga en los años 2010-2013? Si/no

2. Si positivo, indicar los países, tipo de acción y Cámara organizadora: 

	País/Acción
	Cámara organizadora 
	Año 

	
	
	

	
	
	

	
	
	

	
	
	


3. Resultado de cada acción : positivo/negativo/nulo
	País/acción
	Resultado 

	
	

	
	

	
	

	
	


4. Si positivo, tipo de resultado: señalar 

· Introducción comercial
· Consolidación comercial
· Implantación 
	País
	Resultado 

	
	

	
	

	
	

	
	


5. Volumen negocio aproximado con el país/países desde la primera acción Foexga (en euros)

	País
	Volumen de negocios aprox. 
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DATOS DE CONTACTO PARA CUALQUIER ACLARACIÓN ADICIONAL


Loly Villoch		Tel: 981596800


E-mail: lcomercioexterior@camaracompostela.com





Lista de productos                                 Partida Arancelaria


Producto 1 –


Producto 2 –


Producto 3 –
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